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Steuerliche Behandlung des Zinsaufwandes

2.2.2.1. Natiirliche Personen als Kéufer

2.2.2.2. Gesellschaften als Kédufer

2.2.2.3. Verrechnungssteuern

Ubernahme von Verlustvortrigen

2.2.3.1. Kauf einer Gesellschaft

2.2.3.2. Kauf eines Betriebs mit Aktiven und
Passiven

Besteuerung des Kéufers in der Verkaufsphase

2.3.1.

Gesellschaften als Kdufer

2.3.2. Natirliche Personen als Kdufer

Stichwortverzeichnis

XXVI

664
665
665
666
666
667
667

667

670
671

671

672
676
676
676

677
677
678
678

681



